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PRECIFICAGAO DE HONORARIOS

A forma correta de precificacao dos honorarios sempre foi umas das questdes centrais e mais desafiadoras para advogados de
todo o pais, umavez que o “preco do servigo” é parte fundamental de qualquer negdcio e, em tltimainstancia, o principal fator para
apresenca de lucro ou prejuizo. A precificacdo de servicos advocaticios gera debates entre advogados ha muito tempo. A davida
entre cobrar um valor e o cliente achar “caro demais”, ou cobrar um valor muito baixo, que nao corresponde ao trabalho e tempo
depositado pelo profissional, é antiga! Para se ter uma ideia da complexidade do tema, a OAB (Ordem dos Advogados do Brasil)
langou em janeiro de 2021 uma campanha de valorizagao dos honorarios advocaticios. Denominada “Valorizagao dos honorarios.
Respeito a advocacia e avocé, cidadao”, a campanha visa mobilizar a advocacia nacional, em defesa de seus honorarios. Por isso,
um dos objetivos da precificacao é levar em conta os diferentes cenarios e circunstancias, para construir as estratégias mais
adequadas, que sustentarao a advocacia em tempos dificeis, e aproveitarao da melhor forma os tempos de bonanca e

prosperidade.

DESAFIOS MELHORES PRATICAS

1. Advocacia como negécio x Mercantilizagao da profissao 1. Estratégias de negociagao
2.Comportamento e Visao empreendedora naadvocacia 2.Calculo de horas trabalhadas
3.TabeladaOABelimites de precificagdo(pisos e tetos) 3.Formalizacdo em contrato

4. Individualizacao e complexidade das causas 4. Precoxvalor

5. Despesasnaprestagaodoservico 5.Precificagaonacrise/ pandemia

6. Momento da cobranga (inicio do processo, por fases,
mensal, nofinal...)

TENDENCIAS FONTES DE ESTUDO

1.Método 3Cs de precificacao(custo, concorrénciaecliente) 1. Filmes (0 homem que fazia chover, 0 advogado do diabo, 0
lobo de Wall Street, Better Call Saul).

2. Livros (Gestdo, Empreendedorismo e Inovagdo na
Advocacia - CEGEI - Ed. Jurud, A estratégia do oceano azul, As
armas da persuasao).

2.CurvaABC de precificagao.

/ “A crise e o distanciamento social causados pela pandemia \
" do COVID-19 (coronavirus) também tem afetado a advocacia.
Isto porque acentua a dificuldade que todos os advogados
autéonomos tém para precificar, cobrar e receber seus
honorarios advocaticios”.

~ 0 preco correto é aquele que é considerado justo pelo
cliente de acordo com os beneficios esperados, ao mesmo
tempo em que proporciona o maior resultado possivel
para o advogado”.

“O atendimento é o que tende a criar o verdadeiro
oceano azul da advocacia”. (Mario Roberto)

habilidades técnicas, escolha a técnica. Se eu nao tenho um
bom produto (uma boa técnica), posso nao ter o que gerir

“Cuide da sua margem de lucro. . . .
9 mais adiante”. (Mario Roberto)

Saiba o tamanho da gordura que vocé pode queimar
durante uma negociagao”. (Adnilson)

EVENTO TRANSMITIDO NO DIA 14 DE OUTUBRO DE 2021
NO CANAL YOUTUBE OAB NACIONAL

/ ” “Se tiver que escolher entre gestao e desenvolvimento de A\
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